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Vertriebsmitarbeiter für unseren Geschäftsbereich Straßenbau (m|w|d) 

 

Die CFF GmbH + Co. KG beschäftigt sich seit mehr als 45 Jahren mit der Entwicklung, Herstellung und dem Vertrieb von 
funktionellen Cellulose Fasern - unter anderem zum Einsatz im Bereich Straßenbau. Wir verstehen uns nicht nur als 
Hersteller, sondern stellen schwerpunktmäßig die Entwicklung von Lösungsmöglichkeiten in den Vordergrund. Unsere 
Produkte exportieren wir weltweit. 

Ihre Aufgaben: 

 direkte Betreuung eines definierten Verkaufsgebiets National & International 

 Pflege und Ausbau der bestehenden Geschäftsbeziehungen 

 aktive Neukundengewinnung & Akquise von neuen Projekten 

 Entwicklung von Konzepten & Lösungen für unsere Kunden 

 Mitarbeit an der Produktentwicklung 

Sie tragen Umsatz- und Absatzverantwortung und berichten die Ergebnisse direkt an die Geschäftsleitung. 
Mit Ihrer fachlichen Kompetenz und Ihrem hohen Engagement sorgen Sie für eine konsequente Ausschöpfung des 
Marktpotenzials und die Umsetzung der Unternehmensziele. 

Sie beobachten die Entwicklungen am Markt, nutzen die Möglichkeiten zum Ausbau unserer Marktposition und tragen zur 
Konzeption und Umsetzung neuer Produktideen und Vermarktungskonzepte bei. 

Unsere Benefits: 

 30 Tage Urlaub  

 Leistungsgerechte Bezahlung 

 13. Monatsgehalt  

 Sonderzuwendungen bei Jubiläen, Hochzeit und Geburt 

 betriebliche Altersversorge 

 Bonussystem für Verbesserungsvorschläge 

 Firmenfeiern 

 Business Bike Leasing 

 vielseitige Aus- und Weiterbildungsmöglichkeiten 

Ihr Profil: 

 technische oder kaufmännische Ausbildung oder entsprechender Studienabschluss  

 Berufserfahrung im Bereich Produktmanagement oder Vertrieb, Fachkenntnisse im Straßenbau sind 
erwünscht aber keine Bedingung 

 hohe Kommunikations- und Kontaktstärke sowie ein selbstsicheres und dynamisches Auftreten 

 hohes Engagement und Eigeninitiative neue Projekte oder Produktentwicklungen zu initiieren und aktiv an 
deren Umsetzung mitzuwirken 

 strukturierte und selbstständige Arbeitsweise mit hohem Qualitätsanspruch („Hands-on“ – Mentalität) 

 sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse sowie sehr gute Anwenderkenntnisse von MS-Office 

 weltweite Reisebereitschaft 
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